FORMAZIONE E PROGETTI SPECIALL
NUOVE FRONTIERE PER LE AZIENDE
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DA VENDITORE DI AUTO A VENDI‘)]@ .
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BREAKING NEWS:
LE CASE FANNO
SHOPPING DI
E-COMMERCE




LA FABBRICA
DELL'USATO?
IL NOLEGGIO
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ALLA COMUNICAZIONE SERVE UNA SCOSSA.
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L’AUTO (CIRCOL‘]Z, LA FABBRICA DEI
VIBI
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LA GRANDE BUFALA
DELLA FINE DEL
POSSESSO
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L'INCENTIVO
DEL FUTURQO?
IL LEASING
SOCIALE
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Accademia QUATTRORUOTEe
Alta Formazione Mobilita

AFTER

Photo
Experience

" Comunicazionel MOBILITY
& DIGITAL
MARKETING CONTENT
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Atelier
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Accademia QUATTRORUOTEe
Atelier
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Accademia QUATTRORUOTEe

Performance Atelier

Individuali

KPI
Formazione
(Skills &
Attitudini)

KPI Business
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Atelier Electric Day &}

Sessione plenaria di apertura
Panorama elettrico: i vantaggi (e qualche limite)

Test In Pista Laboratori esperienziall

Endotermico Performanc Vendere Servizi
vs elettrico e elettrico elettrico elettrico

Sessione plenaria di chiusura
Debriefing della giornata e consegna diplomi
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